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¢ Quiénes somos

Ratio Café somos cafeterias de especia-
lidadcentradasenelcultoalbuencafé
¥ a su correcta elaboracion. Nuestra
mision es ofrecer al mercado otra forma
de consumir café con una carta diferen-
ciadora y con procesos y elaboraciones
rigurosas disefiadas por exclusivos
baristas.

Somosamantesdelbuencafé, desu
aroma, texturay sabores. Hacemos
cultoaunbuengranoyaunacorrecta
elaboracién.

Ratio café es el templo del buen café.

“Somos una franquicia

de cafeterias estilo
coffee shop”

Nuestros
mandamientos

Seleccionamos los mejores granos
para elaborar nuestros blends de forma
exclusiva para la franquicia. Vendemos
café auténtico porque en nuestra
materia prima esta el secreto

Proceso de elaboracién riguroso,
técni o y exclusivo que marca la

difer ncia con el resto de cafeterias del

sector.

Serv cio en un ambiente comodo y
reconfortante, adios a ruidos y olores

mol stos. El café es el mejor momento

para desconectar del dia.
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Nuestros
secretosdenegocio

Laformacion y el conocimiento técnico es primordial parael correcto
funcionamiento de la franquicia. Por eso uno de los elementos estructu-
rales de la relacién entre franquiciado y franquiciador es convertirte en
un auténtico barista con devocion por el cafe.

Nuestra carta es diferente y@xclusiva, no encontrards una oferta similar,
cada elaboracion estdpensada para destacary ofrecermargenes econt-

mieos atractivos, para que tanto cliente como franguiciado salgan
beneficiados delacarta.

Las materias primas y proveedores seleccionados han sido testados y
verificados por los més exclusivos baristas. Esta seleccicn garantiza
rapidez de servicio y un afan por el detalle y la calidad.
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¢Como son
nuestros locales?

Connuestros locales traemos frescura
y comodidad, queremos que los
clientes se sientancomodosy queel
establecimiento les aporte ese
momento de desconexion que se
produce al tomar un buen café.

Tonos neutros, madera, plantas y
buena iluminacién son la combina-
cion gue elegimos en cada local.
Cada Ratio Café es diferente, algo que
nos hacedistintos al restode franqui-
cias, no hay dos oasis igual, no hay
dos Ratio Caféigual.

“Espacios disefados
para desconectar junto
con un buen café”




¢Como es
nuestra carta?

“Una carta disenada
parafidelizarclientesy
maximizar el margen

delfranquiciado”

Ademés de |as elaboraciones estandar, Ratio
Café dispone en su carta de un amplio
abanico de elaboraciones propias a la
vanguardia del consumo. Elaboraciones
preparadas con ingredientes naturales y
sanos. Cocktails, batidosyzumos quedan
un gira de 180° a las cartas habituales.

Y acompafiando a estas bebidas, las mejo-
res elaboraciones y cocktails a base de
nuestro café, con preparados fradicionales y
otros quellevaran alosclientes aredescu-
brir el café en sus nuevos formatos.




¢Como es
nuestra carta?

“La carta de Ratio Café
ha sido confeccionada
porchefsy baristas
reconocidos”

Una carta de elaboraciones calientes y frias que
permite ofrecer desayunos y almuerzos de alto valor
nutritive. Con una oferta gourmet de elaboracién
sencilla, pero con ingredientes frescos y selecciona-
dos que suponen un nuevo planteamiento en la carta
de Ratio Café.

El franquiciado dispondra de fodos los elementos
necesarios para preparar estas elaboraciones que han
sido confeccionadas por chefs y baristas reconocidos.



Hablemos
de negocios

Lafranguicia RatioCafé poneadisposicion delosfranqui-
ciados un modelo de negocio muy competitive. Su relacién
calidad precio es de las mas atractivas del mercado, ya que
no tiene ningun tipo de royalty.

El concepto urbano y actual de los establecimientos la
diferencia claramente del resto de opciones de su sector. El
consumidor vivira en sus establecimientos una experiencia
(inica y muy especial gracias a su decoracién y el atractivo
de sus locales.

Ratio Cafe esta englobada dentro del grupo Coffee Shops
Services, una empresa de larga trayectoria que aporta
servicios relacionados con el mundo del café. Esta vincula-
cidn le aporta solidez, equipo de gestion, fuerza de compras
y experiencia de mas de 10 afios en la gestion de estableci-
mientos cafeteros.

“Un concepto de negocio que
ofrece desde un café de autor inico

hasta los mejores batidos de frutas
naturales, bolleriay cocteleria”



MODELO COFFEE & BAKERY

Inversién: Desde 50.000 € (Dependiendo
del local)

Canon Entrada: 10.000 €

Royaltys: No Hay

Contrato: 3 Afios Prorrogables

Zona Expansién: Territorio Nacional
Salida de Humos: No Necesario
Ubicacion Preferente: Calles con mucho
paso o Centros Comerciales

Poblacién Min: 25.000 habitantes
Superficie Min: Desde 60m2

MODELO HEALTHY FOOD

Inversién: Desde 85.000 € (Dependiendo
del local)

Canon Entrada: 15.000 €

Royaltys: No Hay

Contrato: 3 Afios Prorrogables

Zona Expansién: Territorio Nacional
Salida de Humos: Si

Ubicacion Preferente: Calles con mucho
paso o Centros Comerciales

Poblacién Min: 25.000 habitantes
Superficie Min: Desde 100m2
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MODELO TAKE AWAY

Inversién: Desde 27.000 € (Dependiendo
del local)

Canon Entrada: 5.000 €

Royaltys: No Hay

Contrato: 3 Afos Prorrogables

Zona Expansién: Territorio Nacional
Salida de Humos: No Necesario
Ubicacion Preferente: Calles con mucho
paso o Centros Comerciales

Poblacién Min: 25.000 habitantes
Superficie Min: Desde 60m2

* Lainversion final dependera de las dimensiones finales del establecimiento.
* Datos econémicos basados en las experiencias y resultados de nuestros negocios propios.

* Contrato de suministros y utilizacion de la marca.
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¢Qué incluye
nuestra franquicia?

Central de la franquicia:
COFFEE SHOPS BARISTA S.L.U

03801 - Alcoy - Alicante

Garantizamos la ubicacién ideal para con
nuestrosfranquiciados, cuidandoelpresu-
puestototaldelmismoy asegurandogueno
existaninguntipo de competenciainterna
directa.

Contacto expansion:

Luis Uribe:
965 549 411 - 659 254 046

ista.com

Asesoramientoentodoslosprocesosy trami-
tes. Programadeformaciéninicial parael
franquiciado y su personal de arranque previo
alaaperiura, en el que se capacita al equipo
sobreprocesos operativosy de cocing, la
optimizaciondelostiemposdeentrega, el
trabajo en equipo, y otras tematicas como el
servicio de atencion al cliente

Asesoramientoentodoslosprocesos y trami-
tes necesarios paralaaperturadelnegocioy
de su correcto funcionamiento durante la
vigencia del contrato

Durante el proceso de lanzamiento de la

franquicia nuestro equipo podré asesorarte en 4 ) 3 [1{~3 H
lapromociénylanzamiento comercial del - \4 -‘J SI Ya dlspones de una
establecimiento con campanas locales de o S Cafeterla y qUIereS

marketing.*

transformarlaen Ratio
Café, jcontactanos!”

*Algunos servicios aplican coste
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